


Бизнес-план
Студия педикюра 
Инициатор проекта: 
Фамилия, имя, отчество: ____________________________
Телефон (факс, e-mail): ___________________________________
Адрес регистрации: _________________________________________

	1. Резюме проекта 

	1.1. Вид деятельности
[bookmark: _dx_frag_StartFragment]1.2.    Краткое описание бизнеса
Цель проекта – открытие кабинета подолога, медицинского педикюра. 
 Конкурентные преимущества:
-качество оказываемых услуг; 
-качественные материалы; 
-доступные цены; 
-ответственность и аккуратность; 
-индивидуальный подход к клиенту.
Потенциальные потребители: жители г. Красногорска и близлежащих районов.
Способ продаж: кабинет.
Для осуществления данной деятельности требуются:
- Особые навыки и квалификация
-Имеется медицинское образование
-Опыт работы в медицине 20 лет
-Стаж работы в сфере медицинского педикюра 10 лет
-Организационно-правовая форма: Индивидуальный предприниматель.
Для реализации проекта нет необходимости в привлечении наемных работников.
Срок окупаемости проекта 8 месяцев.
          1.3. Источники финансирования проекта

	Собственные средства (если планируются), руб.
	Заемные средства (если планируются), руб.
	Средства (денежная выплата), предоставляемые в рамках социального контракта, руб.

	
	
	350 000



Итого общая стоимость проекта: 350 000 руб. 

	2. Производственный план

	2.1. Описание производственного процесса
Календарный план мероприятий для организации оказания услуг:
Организационные моменты уже выполнены: регистрация ИП и открытие расчетного счета.
	Наименование работ
	Октябрь  2023 года
	Ноябрь 2023 года

	Подготовка помещения

	Покупка торгового оборудования
	V
	

	Первоначальный закуп расходных материалов
	
	V

	Маркетинговые мероприятия

	Размещение рекламы в интернете
	
	V


2.2. Производственный план
Для ведения бизнеса на данный момент есть необходимость в арендованном помещении. На данный момент занимаюсь его поисками.  
   Осуществлять предпринимательскую деятельность планируется в г. Красногорске.
   Приобретение необходимого оборудования будет производиться за счет средств субсидии (социального контракта).
Кабинет будет работать в режиме: с 10.00 до 21.00,7 дней в неделю, без перерывов на обед, что позволит обслуживать максимально возможное количество потенциальных клиентов.
Таблица 1
Информация по капитальным затратам на оборудование 
и приобретение сырья и материалов
	Наименование затрат
	Цена за единицу, руб.
	Количество, шт. 
	Сумма, руб. (собственные средства)
	Сумма, руб. (денежная выплата по соц. контракту)

	Кресло педикюрное
	
	
	
	153 000

	Аппарат для педикюра
	
	
	
	167 000

	Инструменты и расходные материалы
	
	
	
	30 000

	ИТОГО
	х
	х
	
	350 000

	
	
	
	
	



Основные критерии, на основе которых будет производиться выбор поставщиков оборудования, таковы:
- качество;
- стабильность компании (финансовое положение, деловая репутация и т. п.);
- стоимость;
- платежные схемы;
- документация;
- точность поставок.

	3. Маркетинговый план

	          3.1. Виды и характеристика производимых услуг
           Основные услуги:
            - услуги подолога;
        - медицинский педикюр.
3.2. Организация сбыта товаров (работ, услуг) и продвижение их на рынке
 Целевая аудитория – население г. Красногорска и близлежащих районов.
К преимуществам данного вида деятельности следует отнести:
   - высокое качество услуг;
   - широкий спектр услуг;
  - профессионализм мастера; 
  - доступные цены.
Анализ факторов, влияющих на достижение целей программы, и общая оценка проекта представлены ниже в таблице:

	Сильные стороны: 
- Высокое 	качество оказываемых услуг 
- Конкурентоспособные цены 
- Высокий спрос 
	Возможности: 
- Расширение ассортимента реализуемых услуг 
- Решение социальных проблем 
- Динамичное развитие 

	Слабые стороны: 
- Молодая организация 
- Нет постоянных клиентов 
- Слабая рекламная кампания 
	Угрозы: 
- Высокие барьеры вхождения на рынок 
- Нестабильное законодательство  
 


 
Педикюр лечебный – 5000 руб., обработка пальцев – 3000 руб., обработка стоп – 3000 руб., коррекция вросшего ногтя от 500 руб., обработка ногтевых пластин с грибком ногтей – 3000 руб., установка коррекционной системы – 2500 руб.
Таблица 2

Перечень основных реализуемых услуг с указанием уровня цен
	Наименование товара, работы, услуги
	Объём продаж за месяц

	Цена, руб.
	[bookmark: _Hlk64560921]Планируемая выручка в месяц*, руб.

	Педикюр лечебный
	5
	5 000
	25 000

	Обработка пальцев
	3
	3 000
	9 000

	Обработка стоп
	4
	3 000
	12 000

	Коррекция вросшего ногтя 
	6
	500
	3 000

	Обработка ногтевых пластин с грибком ногтей
	5
	3 000
	15 000

	Установка коррекционной системы
	5
	2 500
	12 500

	ИТОГО
	х
	х
	76 500


Проектом предусматривается акцентирование продвижения услуг посредством каналов личной коммуникации, которые позволяют осуществить обратную связь и дают возможность для личного обращения. К каналам личной коммуникации в проекте относятся: 
- личные встречи;
- электронная переписка с потенциальными клиентами, обратная связь через социальные сети;
- телефонные переговоры. 

	4. Организационный план

	Организационно-правовая форма: Индивидуальный предприниматель.
Система налогообложения: УСН.
Упрощенная система налогообложения (УСН) – это один из налоговых режимов, который подразумевает особый порядок уплаты налогов и ориентирован на представителей малого и среднего бизнеса.
Для упрощенной системы налогообложения налоговые ставки зависят от выбранного предпринимателем или организацией объекта налогообложения.
Данным проектом выбран объект налогообложения «доходы», ставка составляет 6%. Налоговой базой при УСН с объектом «доходы» является денежное выражение всех доходов предпринимателя.

	5. Финансовый план

	          5.1. Расчет затрат и калькуляция себестоимости
Таблица 3
Общие расходы в месяц
	Наименование затрат
	Сумма в месяц, руб.

	Одноразовые расходные материалы
	3 000

	Космецевтика
	6 000

	Дезсредства
	4 000

	Пакеты для стерилизации
	5 000

	Хозяйственные средства
	3 000

	Печатная рекламная продукция
	5 000

	ИТОГО:
	24 000



5.2. Расчет прогнозных финансовых результатов 
Таблица 4
Прогноз доходов и расходов
	№
	Статьи расходов
	Значение за 1 календарный год, руб.

	1
	Доходы от продаж
	918 000

	2
	Расходы
	288 000

	3
	Валовая прибыль
	630 000

	4
	Налоги
	55 080 

	5
	Страховые взносы за себя
	45 842

	6
	Чистая прибыль
	529 078

	7
	Срок окупаемости проекта 
	7,9

	8
	Рентабельность продаж
	0,83



ЗАКЛЮЧЕНИЕ О ЦЕЛЕСООБРАЗНОСТИ РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА:
Срок окупаемости проекта при первоначальных инвестициях в 350 000 рублей составляет 8 месяцев. Практика показывает, что средний срок окупаемости   составляет около 7-8 месяцев.  Таким образом, срок окупаемости в 7 месяцев можно считать вполне реалистичным прогнозом для данного направления бизнеса. Добиться таких результатов возможно при правильной организации бизнеса и эффективном использовании возможностей. Все это обеспечит необходимый уровень продаж. 
Выход на плановый объем продаж планируется на 2-й месяц работы. Объем чистой прибыли за первый год работы составит 630 000 рублей. Рентабельность продаж в первый год работы – 83 %.
Чистая приведенная стоимость положительна, что позволяет говорить об инвестиционной привлекательности проекта.

	6. Оценка риска

	В бизнес-плане выделены следующие риски:
	Риск
	Описание угрозы
	Нивелирование

	Внешние риски (макросреда)

	Налоговые риски
	Изменение в системе налогообложения может снизить доходность проекта
	Риски имеют малую степень вероятности и не требуют программы антикризисного противодействия

	Изменение в законодательстве
	Снижение степени свободы деятельности и ограничение развития
	

	Повышение производственной себестоимости
	Увеличение стоимости продукции и снижение маржинальной части дохода
	Создание запаса наценки на производственную себестоимость, которая сможет компенсировать увеличение расходов без повышения отпускной цены

	Открытие прямых конкурентов
	Потеря части клиентов, увеличение расходов на рекламное и маркетинговое продвижение
	Активная работа с потребителем в течение первого года работы организации, наработка клиентской базы. Оформление договоров эксклюзивного обслуживания

	
Внутренние риски (микросреда)

	Сезонность бизнеса
	Снижение продаж в «низкий» сезон, снижение амортизации основных средств
	Создание акционных предложений в период «низкого» сезона
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[image: ]Данный договор является образцом и не гарантирует получение выплат без правильного заполнения всех необходимых 
полей. 
Свяжитесь с нами, если Вам нужна помощь в оформлении договора, просчете вариантов, составлении плана, смет, заявок. Получите бесплатную консультацию по Соц. Контрактам, Грантам, прочим видам помощи по регионам и стране, странам СНГ. Повторная подача документов, оформление смет, заявок. Альтернативное финансирование. 
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